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Hur sdkerstdller man bevisning under pagaende entreprenad?

Det dr ingen direkt nyhet att entreprenadbranschen dr en tvistebendgen bransch ddr det
dessutom dr vanligt férekommande att det uppstar stora och mycket komplexa tvister
med ibland uppemot ett hundratal olika tvistefrdgor i sjélva tvisten. Inte sdllan tvistas
det om ATA-arbeten och férseningar i entreprenaden som féranleder frégor om réitt till
vite och rditt till hindersersdttning. Dessa tvister dr inte séllan kostnadsdrivande och
fragan som savil bestdllare som entreprenér brukar stdlla till oss juridiska ombud infér
en entreprenad dr hur man ser till att vara sa bra rustad som méjligt for det fall
entreprenaden resulterar i att en tvist inleds mellan parterna. Vi avser ddrfér att i denna
artikel lyfta ndgra aspekter som sdvdl bestdllare som entreprenér bér ha med sig for att
en parts utgangspunkter vid en framtida tvist efter entreprenadens firdigstdllande ska
vara sd goda som mdjligt.

Avtalet

Ett av de allra viktigaste redskapen for att undvika en framtida tvist ar att foérsoka ha en
god kommunikation mellan parterna under pagaende entreprenad. Med en god
kommunikation avser vi att parterna har ett klart och tydligt avtal som regleras
parternas respektive rattigheter och skyldigheter. Vidare ar det att rekommendera att
parterna avtalar skriftligen om dndringar av eller tillagg till avtalet. Muntliga avtal ar i
regel lika giltiga som skriftliga avtal pa entreprenadrattens omrade, men det ar ofta
mycket svart att visa att det har funnits en muntlig 6verenskommelse i efterhand och
vad den i sa fall bestatt i. Har parterna i stallet ingatt ett skriftligt avtal som dessutom ar
klart och tydligt till dess innebord, underlattar det for tolkningen av vad parterna har
overenskommit om. Ett tydligt avtal innebar saledes att risken for att det ska uppsta en
tvist mellan parterna minskar avsevart.

Overenskommelser under entreprenadtiden

Precis som for avtalet i sig ar det dven viktigt att overenskommelser som sker under
entreprenadtiden ar skriftliga. Om parterna exempelvis vid ett besék pa arbetsplatsen
har kommit 6verens om att bestallaren bestaller visst tilldggsarbete, bor entreprendren
nar denne ar tillbaka pa kontoret, 6versinda ett e-postmeddelande eller ett sms som
bekréaftar innehallet av den 6verenskommelse avseende bestallning av tillkommande
arbete som parterna dverenskommit om. Pa detta satt blir parternas avtal tydligt. Om
bestallaren inte delar entreprendrens uppfattning dver den éverenskommelse som
entreprendren redogjort for i ett e-post eller ett sms, bor bestéllaren snarast mojligt och
i skrift aterkoppla och istéllet ange vad 6verenskommelsen bestod i. Det &r har dven
viktigt att ta med och beakta samtliga delar av dverenskommelsen, t.ex. vad ar det for
arbete som ska utforas, nar ska arbetet utféras och fardigstallas samt till vilken kostnad
kommer arbetet att utforas. Samtliga dessa parametrar kan bli betydelsefulla vid en
senare diskussion for att klarlagga vad parterna har 6verenskommit och hur denna
overenskommelse paverkar bl.a. entreprendrens ratt till tillkommande ersattning och
eventuella ratt till tidsférlangning.
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Hogsta domstolen har pa senare ar fast en stor vikt vid huruvida en part agerar passivt
och passivitetsverkan fran en part?, dvs. att en part t.ex. inte invdnder mot felaktig
information i ett e-postmeddelande som bekradftar en mellan parterna traffad
overenskommelse, tenderar att sla tillbaka mot den parten som inte invander mot den
felaktigt atergivna uppgiften. Det ar alltsa viktigt att som part reagera och agera
(skriftligen) om man far del av en handling fran motparten som innehaller uppgifter som
man inte anser ar korrekt.

Underrattelser

Ett annat vanligt férekommande situation i en entreprenad ar hantering av
underrattelser. Vi far har framhalla vikten av att part besvarar underrattelser angaende
exempelvis ATA-arbeten och hindersaviseringar pa ett fér parten korrekt sitt. Detta
innebar att om exempelvis bestdllaren mottar en hindersanmalan som bestéllaren anser
inte ar korrekt, bor bestallaren snarast och skriftligen ange detta samt skdlen darfor till
entreprendren. Entreprendren a andra sidan bor under sadana forhallanden besvara
bestallarens skrivelse och ange att entreprendren inte haller med om bestallarens
standpunkt om nu entreprenoren star fast vid sin bedomning efter bestéallarens svar.
Entreprendren bor dven vara noggrann med att se till att hindret i fraga antecknas i
protokoll fran byggmote och bestallaren a sin sida bor vara noggrann med att det av
byggmotesprotokollet framgar att bestéllaren ar av uppfattningen att det inte ar fraga
om ett hinder som berattigar till tidsforlangning eller ersattning. Genom att hantera
aviseringar pa detta satt blir det tydligt och transparent vart parterna star i olika
fragestallningar samt vilka argument som parterna har lagt till grund for sina respektive
standpunkter.

Dagboken

Dagboken i entreprenader blir inte sallan ett viktigt bevismedel i framtida tvister och det
ar som entreprendr av vikt att noggrant dokumentera framdriften av entreprenaden i
dagboken med angivande av mangden resurser som anvants till saval kontraktsarbeten
som ATA-arbeten. P& motsvarande satt bér man som bestéllare be entreprenéren om
att fa ta del av dagboken under pagaende entreprenad. Detta for att granska exempelvis
huruvida ett krav avseende utfért ATA-arbete ar korrekt med beaktande av de uppgifter
om entreprenadens framdrift och resurssattning som framgar av dagboken de aktuella
dagarna da ATA-arbete har utforts.

Vikten av samtida dokumentation

Slutligen far vi dven sla ett slag for att fotografera och dokumentera arbetets framdrift.
Domstolarna faster inte sallan vikt vid den s.k. samtida bevisningen och mot denna
bakgrund blir de uppgifter som finns att tillga fran tidpunkten da arbetet utférdes eller
viss hdandelse dgde rum, av stor vikt for bevisningen om vilken part som exempelvis har
ratt till tidsférlangning. Nar det kommer till forekomsten av fel och da i synnerhet fel
som ar kostsamma att avhjalpa, dar parterna under entreprenadtiden ar oense huruvida
bestallaren svarar for felet exempelvis pga. felaktig projektering, eller om entreprendren
ansvarar for felet, kan det dven vara en god idé att anlita en sakkunnig for att
dokumentera felet innan det avhjalps. Detta oavsett om man som bestéllare ska kunna
styrka att fel foreligger eller om man som entreprenér vill kunna freda sig fran

1 Se bl.a. Hogsta domstolens avgdranden i NJA 2017 s. 203 och NJA 2018 s. 171.
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bestéllarens felpastaende. Pa detta satt sakerstadller man alltsd som part att det finns ett
bra underlag for att i ett senare skede kunna tillvarata sin ratt.

Avslutande kommentarer

Sammanfattningsvist finns det alltsd goda skal att tydligt dokumentera
overenskommelser som traffats under pagaende entreprenad, att besvara
underrattelser fran motparten, att dokumentera utférda arbeten genom dagboken samt
atti ovrigt inhamta bevismaterial som vid en framtida tvist kan vara mycket vardefullt
for att slutligt na framgang med sin talan. Det ska inte heller férringas att den som har
sakerstallt tillgang till en stark (skriftlig) bevisning manga ganger inte behéver vacka
talan vid domstol mot motparten eftersom en stark bevisning i sak, ofta gor det majligt
for parten att traffa en for parten bra utomrattslig uppgorelse.

Mantrat bada parter bér ha med sig ar alltsa att skriftlig kommunikation och skriftlig
dokumentation ar A och O —sarskilt i ett entreprenadférhallande dar fragorna ar manga
och besluten ofta snabba.

Emma Gustafsson, Partner och Advokat pa Foyen Advokatfirma

emma.gustafsson@foyen.se

Marielle Pettersson, Advokat pa Foyen Advokatfirma
marielle.pettersson@foyen.se

Som medlem i SBR har du tillgang till 15 minuters fri radgivning hos Foyen Advokatfirma
— Sveriges frdmsta nischbyrd inom samhdllsbyggnadsjuridik. Har du fragor rérande

entreprenadriitt ér du vilkommen att kontakta oss.

Rddgivningen nér du pd 08-506 184 00.
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