UNRISK®

Vart unika arbetssitt och metodik har vi latit ge namnet UNRISK®. Denna produkt
sammanfattar de viktigaste komponenterna i var strategi i hur vi skapar maximal
konkurrens, utnyttjar den fullstindiga forsakringsmarknaden och samtidigt verkar for
mindre volatilitet och stabilare kapacitet och prissdttning. Stommen i UNRISK® utgors
av foljande komponenter:

Kunskap

Conexio skall vara det ledande kunskapsforetaget som &r verksamt inom
foretagsforsakringssektorn. Det dr endast var djupa och detaljerade kunskap om vara
klienters verksamhet och dess yttre omstindigheter som later oss kalkylera den
verkliga bilden av riskexponeringen. Utan denna forstdelse och detta engagemang
riskerar forsdakringslosningen att bli offer for marknadsekonomin och darmed direkt
volatil och svar att forutse. Det dr inte forran vi hjalper forsakringsgivare att allokera
ratt kapital som vi kan stdlla avkastningskrav pa dem. Alltsd - att vara ett
kunskapsforetag dr en central del i var affarsidé.

Oberoende - pa riktigt

Conexio skall vara en renodlad och transparant sd kallad placement broker. Vi ska vara
marknadsledande pa att skapa forsakringsprodukter, allokera kapital for att tdcka
riskerna och upphandla detta skydd till det mest attraktiva och ldngsiktigt hdllbara
priset. Ett ledmotiv for var verksamhet &dr att alltid sdkerstédlla att vi maximerar
intresset fran forsakringsgivarna genom att detaljerat skapa losningar som tilldter
detta. Det finns ofta mycket intressanta alternativ till forsakringsgivare som inte alltid
kommer fram. Detta skall vi d&ndra pa.
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Forsdikra utifran risk - inte produkt

Produktutveckling - borde vara centralt i varje framgdngsrik méklares roll. Tyvéarr ser
vi dock bevis pa att man i manga fall erbjuder forsékringstagare skydd utifran vilka
produkter marknaden erbjuder. Av tradition och vana fortsdtter man att bygga
forsakringsskydd som man alltid gjort. Pa Conexio har vi ett helt annat angreppssatt
pa forsakring. Vi anser att den rena produktutvecklingen &r absolut kritisk om man
vill uppritta ett skydd som - de facto - skraddarsys utifrdn varje enskild risks behov.
Nar vi vdl har en gedigen och komplett forstdelse for var klient, dess verksamhet och
realistiska och verkliga exponeringar bygger vi ett forsakringsskydd utifrdn det behov
som framkommit. Det &r inte ovanligt att de produkter vi faktiskt skulle behova inte
finns pd marknaden. I den situationen visar sig en forsdakringsmaklares skicklighet.
Det giller att kdnna marknaden sa bra sa att man i langsta mojliga man skapar
produkter efter behov - inte tviartom. An en gang &terkommer kunskapen som en
nyckelfaktor i att uppna detta.
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Externa riskingenjorer

Risk management blir ett allt mer centralt omrade for storre féretag och organisationer.
Vdra klienter accepterar inte stillestand, produktionsbortfall eller hyresforluster. Att
etablera, folja upp och utveckla ett starkt risk managementprogram &r en kritisk
komponent for i princip alla storre foretag. En kompetent riskingenjor har goda
mojligheter att upptdcka och férebygga manga skadepotentialer innan de utvecklas
till skador. Till var glddje ser vi nu hur ménga av vara klienter viljer att anvanda sitt
risk managementarbete som ett forsédljningsargument och ett effektivt sitt att utoka
avstdendet till sina konkurrenter.
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Exempel pd summeringssidan av en riskingenjorsrapport

Med anledning av detta &r det en ytterst viktig komponent i vart arbete att kunna
erbjuda vdra  klienter = marknadsledande riskingenjorskompetens  inom
forsakringsomrddet. Darfor har vi etablerat ett ndra samarbete med ett av Sveriges
ledande risk- och brandingenjorsbolag. Genom detta samarbete kan vi erbjuda véra
klienter ett optimerat risk managementarbete, anpassat till deras verksamhet. Att vi
samarbetar med ett externt foretag i dessa fragor dr ett centralt stallningstagande i att
sdkerstdlla vart absoluta oberoende. I och med att en riskingenjors arbete kraftigt kan
paverka en forsdkringsmédklares uppdrag - viljer vi att inte &dga riskingenjors-
kompetensen inom Conexio.



Tillat forsikringsgivare vara lonsamma

En vésentlig del av var verksamhet &r att vi uttalat vill tillata forsdkringsgivare att vara
lonsamma. Ska vi komma bort fran jojjo-premier och forsdkringsgivare som kliver in
och ut ur marknader med endast ett par ars mellanrum maste vi hjdlpa
forsdkringsgivare att kalkylera en langsiktig och hallbar avkastning pd exponerat
kapital. Detta gor vi effektivast genom att ldgga den tid och det engagemang som kréavs
for att £ en tydlig och korrekt bild av de verkliga exponeringar som finns, vilket sedan
forsakringsgivarna kan kdnna sig komfortabla med och grunda sina kalkyler pa. Vi
har &tskilliga exempel pa hur denna metod borgar for langre och stabilare
forsakringsprogram och betydligt ldgre forsdkringspremier som dessutom Sppnar
upp for ytterligare premiereducering i forhallande till riskforbéattring.

Personligt engagemang

Conexio dr ett familjeforetag vars rotter stracker sig bak till 1972. Under alla dessa ar
har verksamheten préaglats av kunskapen om att var verksamhet existerar tack vare
vara uppdragsgivare. Ett drligt personligt engagemang och en klanderfri service skall
man som klient alltid fa hos oss. Vi har en stark entreprendrsanda vilket gor oss
snabbfotade, effektiva och lyhorda. Allt detta &r egenskaper som dr mycket viktiga for
att fortsatt leda utvecklingen inom denna sektor.
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